


OLIB

_—@——z—’———/
QUaEsesSos
BVAS CA Es ua arpafia e se indo en d ao 2001, fuxdeda pao
Ingenieras de Sdares an aos de eqaiaaaen d dea de Desardlo de Sdavee
ce Inanaadn bgo anoate Widons, Wby M, Redes y Tdeoonmuncadaes.
\V..STe g
S la enpeszalider en d &rea de sgoate a mvd de desardlo de sduaanes

g.e goaten d ngaameato aotirnuo ce los prooesos de gestidn de infamraddn QLe
recuierenniestras diates.

Madn

NVatener la bleouseca astate de méaados y rooesos innovaedares gue nce
pemitan desardlar sdudanes amd locd, ol e Inemet parainegalas cono ure
sdadadanmad senidoce nestras diates,

Soluciones Innovadoras



-

CATRZ~

Cata Suite

EFX)
&

B E- 3 omra g
V| EBe i ¥

Cata Distribuidoras WwWw.catasuite.com Cata movil

Soluciones Innovadoras



CATA Distribuidoras

Cata Suite es un sistema que brinda la posibilidad de administrar su
distribuidora e integrar toda la cadena de abastecimiento, con mejoras notables
en el control de las ventas, exactitud en los despachos y eficiencias operativas.
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Descripcion de Modulos

Parametrizacion de: Clientes, Productos, Vendedores, Bancos, Causas
de Rechazos, Listas de Precios, Promociones, Rutas de Despacho, etc.

Gestion de Distribucion: Orden de Compra, Pedidos, Cambios de
Mercancia, Facturacion, Planes de Carga, Relacion de Facturas, Manejo de
Inventario, Conciliacion de Inventario, etc.

Gestion Administrativa: Cobranza de clientes, Pago Transporte, Pago
a Proveedores, Cheques devueltos: Propios, Clientes y Transporte, Analisis
de Vencimiento de: Cliente, Proveedores y Transportes, Libros de Compra y
Venta, etc.

Gestion de Ventas: Pedidos via Internet, Equipos Moviles (PDA-
Celulares). Manejo de Pago de objetivos de Ventas (Comisiones) segun
indicadores de gestibn como: Activacion de Clientes, Clientes Nuevos,
Cobranzas, Cheques Devuelto, Efectividad, etc.

Gestion de Estadisticas: Reportes de Ranking de Ventas, Ventas Vs.
Cuota, Ventas por Proveedores, Vendedores, etc.
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Gestidon de Ventas

La gestion de Ventas se lleva a cabo desde un sitio Web que permite
establecer el intercambio de informacion via electronica ya sea a través de
Internet o de un PDA, entre la fuerza de ventas y su empresa
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Plan de Servicio Anual

Renglon BASICO INTERMEDIO AVANZADO
Cobertura (Dias x Horas) 5x8 5x8 7x24
CATASUITE

Soporte Telefonico y via Internet v v v
Cambios Gubernamentales v v v
Informe mensual de Actividades de Soporte v v 4
Auditoria de Sistemas v v v
Generacion de Equipos y Transferencias de Datos 4 v v
Asesoria en Procedimientos Cotizacion v v
Consultor en Sitio (Induccion-Entrenamiento-Soporte Local) 150.000,00/Dia 75.000,00/Dia v
Visita Trimestral a la empresa Cotizacién Cotizacion v
TECNOLOGIA MOVIL Y WEB

Soporte a Fuerza de Ventas v v v
Asesoria y Evaluacion de Equipos Moviles (PDA-Celular) v v v
Configuraciéon de Equipos Moviles (PDA-Celular) v v v
REDES Y SEGURIDAD

Configuracion de Servidores v v v
Generacion de Estaciones de Trabajo v v v
Asesoria en Inversiones de Redes y Sistemas Cotizacion v v
Disefio e Implementacion del Esquema de Seguridad (LAN-INTERNET) Cotizacion v v
Esquema de Correo Personalizado Ejemplo : minombre@miempresa.com Cotizacion Cotizacion v
RECUPERACION Y CONTINUIDAD DEL NEGOCIO

Disefio de Plan de Recuperacion y Continuidad del Negocio Cotizacion Cotizacion v
Equipo de Contingencia (Computador, Equipo de RED) Cotizacion Cotizacién v
SOFTWARE

Mejoras Basicas en la Aplicacién de Catasuite Cotizacion Cotizacion v
Disefio de Nuevos Procesos en Catasuite Cotizacion Cotizacion v
Integracion de Nuevos Mddulos de Catasuite Cotizacion Cotizacion v
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